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บทนํา 
หนังสือเรื่อง “แจ็ค หมา พญามังกรแหงอาณาจักร Alibaba” ท่ีผูเขียนสนใจและนํามาวิจารณ

ตอไปน้ีเปนบันทึกของเฉินเหวย ผูชวยสวนตัวของแจ็ค หมา เน้ือหานอกจากจะบอกเลาชีวประวัติสวนตัว
ของแจ็ค หมาแลวยังมีเรื่องราวเกร็ดความรูและมุมมองท่ีจะทําใหเราเดินทางสํารวจความคิด ความใฝฝน 
อุดมการณ ปณิธาน และความในใจของแจ็ค หมา ผานมุมมองของ เฉิน เหวยผูชวยคนสนิทท่ีติดตามอยูขาง
กายแจ็ค หมาเกือบจะตลอดเวลาในเสนทางการดําเนินธุรกิจของอาณาจักรอาลีบาบา ซึ่งเหตุผลท่ีเลือก

แปลจากหนังสือ : Jack Ma Founder     
and CEO of the Alibaba Group.    
ผูเขียน : เฉ่ินเหวย.  
ผูชวยสวนตวัของแจ็ค หมา. 
ผูแปล  :  ปฏิพล ตั้งจักรวรานนท. 
สมุทรปราการ : ดับบลิวพีเอส. 268 หนา 
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หนังสือเลมน้ีมาวิจารณเพราะเปนหนังสือเลมเดียวท่ีแจ็ค หมาไดอานและเขียนคํานิยามใหกับหนังสือเลมน้ี
แจ็คหมาบอกวาหนังสือเลมน้ีมีเรื่องราวท่ีนาสนใจหลายอยางท่ีเกิดข้ึนในความสัมพันธและชีวิตเขาในอดีต
และสิ่งสําคัญท่ีสุดคือ สไตลการเขียนผอนคลาย มีอารมณขัน และสนุกสนานของเขา อีกท้ังตลอดระยะเวลา
การเดินทางของเฉินเหวยกับแจ็ค หมา ในเสนทางสายธุรกิจยังมีเรื่องราวขอคิดในสถานการณตางๆ ท่ีแจ็ค 
หมาเผชิญและการแกปญหาของแจ็ค หมาในสถานการณท่ีวิกฤตในฐานะกรรมการอาลีบาบากรุปท่ีคนท่ัว
โลกตางใหความสนใจ 

 

1. เนื้อหา  
เน้ือหาในหนังสือ “แจ็ค หมา พญามังกรแหงอาณาจักร Alibaba” ผูเขียนไดสรุปออกมาใหเห็นโดย

แบงออกเปน 11 บทและมีบทสงทายอีก 1 บท ดังน้ี 
เน้ือหาบทท่ี 1 แจ็ค หมากับวิชาภาษาอังกฤษ กลาวถึง เฉินเหวยเลาวาเขารูจักกับแจ็ค หมา ตอนตน

ป 1992 เขาเปนนักเรียนในโรงเรียนกวดวิชาภาษาอังกฤษของแจ็ค หมาและกลายมาเปนพ่ือนสนิทกันในท่ีสุด 
หน่ึงในคติท่ีแจ็ค หมายึดถือคือ “อยายอมแพ” แจ็ค หมายึดถือคติน้ีเปนแนวทางในการไปสูความสําเร็จ เห็น
ไดจากความพยายามของเขาในการสอบเขามหาวิทยาลัยถึง 3 ครั้ง และเขาใชเวลามากกวา 10 ป ในการอาน
ภาษาอังกฤษ และสื่อสารกับชาวตางชาติท่ีทะเลสาบตะวันตก (ทะลสาบซีหู) ทุกวัน ไมวาฝนตกหรือแดดออก 
เพ่ือฝกฝนทักษะดานภาษาตางประเทศจนเปนอาจารยสอนภาษาอังกฤษไดสําเร็จ 

เน้ือหาบทท่ี 2 แจ็ค หมาเขาสูโลกอินเตอรเน็ต กลาวถึง แจ็คหมาเริ่มธุรกิจแรกในป 1995 คือ 
กิจการไซนาเพจเจส ซึ่งเปนบริษัทพาณิชยบนอินเตอรแหงแรกของประเทศจีน แจ็ค หมา มองการณไกลและ
กลา คือคุณสมบัติท่ีทําใหแจ็ค หมากลายเปนบุคคลท่ีประสบความสําเร็จอยางคาดไมถึง ในวันท่ีเขารูจัก
อินเทอรเน็ตและรูไดทันทีวามันจะเขามามีบทบาทท่ีสําคัญกับชีวิตมนุษย ผูคนท่ีรายลอมเขายังมองไมเห็นวา
อนาคตท่ีตองพ่ึงพาอินเทอรเน็ตเปนอยางไร ทุกคนคิดวาเปนเรื่องล้ําสมัยเกินไปจึงมีแตคนทัดทานแทนท่ีจะ
สนับสนุนเขา แตสุดทายเขาก็ตัดสินใจออกจากชีวิตแบบเดิม ๆ และหันมาทําธุรกิจจนประสบความสําเร็จเปนท่ี
ยอมรับของทุกคน 

เน้ือหาบทท่ี 3 แจ็ค หมากับจางจี้จง กลาวถึง  ชวงตนป 1999 จาง จี้จงผูสรางซีรีสของชอง
สถานีโทรทัศนกลางแหงประเทศจีน เดินทางมายังเมืองหังโจวและไดสนทนากับแจค หมา และแจ็ค หมาไดเอย
ถามจางขณะคุยเก่ียวกับการทําซีรีส “คุณเคยคิดจะสรางซีรีสจากนิยายของกิมยงไหม” จนกระท้ังในท่ีสุด จาง
ก็ไดสรางซีรีสจากนิยายกิมยง เรื่องแรกคือ กระบ่ีเยยยุทธจักร ซึ่งประสบความสําเร็จตามท่ีหมาเก็งไว จากน้ัน
มาจางสรางซีรีสจากนิยายกําลังภายในเรื่องอ่ืนๆ ดาราใหญนอยหลายคนไดแจงเกิดจากซีรีสกําลังภายในของ
จาง จี้จง และหลังจากน้ันมาแจ็ค หมาและจางจี้จงก็กลายเปนเพ่ือนสนิทกันมาจนถึงปจจุบัน 

เน้ือหาบทท่ี 4 อาลีบาบา ผมมาแลว กลาวถึง หลังจากท่ี บริษัท อาลีบาบา ไดจัดตั้งข้ึน เฉ่ิน เหวย
ไดรับตําแหนงเปนผูชวยของแจ็ค หมาซึ่งแจ็ค หมาบอกเขาวา ลูกคามาเปนอันดับหน่ึง พนักงานอันดับสองและ
ผูถือหุนอันดับสาม ถือเปนวัฒนธรรมองคกรของอาลีบาบาและเปนหัวใจสําคัญของหลักการทําธุรกิจแบบแจ็ค 
หมา โดยใหความสําคัญกับผูบริโภคเปนอับดับแรกทุกสินคาและบริการตองตอบสนองความตองการของลูกคา
ไดอยางดีท่ีสุด พนักงานท่ัวไปของบริษัทซึ่งเปนผูขับเคลื่อนงานของบริษัทท้ังหมดจะตองไดรับการดูแลอยางดี 
เห็นไดจากการจายโบนัสประจําป จะคํานึงถึงพนักงานท่ัวไปกอนผูบริหารระดับสูงซึ่งมักจะไมไดรับโบนัส 

เน้ือหาบทท่ี 5 ชาวอาลีเรงดวน กลาวถึง แจ็ค หมาเดินทางไปตางประเทศบอยมากท้ังไดรับเชิญไป
เปนกรรมการตัดสินในรายการตางๆรวมถึงการบรรยายความรูในสถานท่ีสําคัญ โดยมีการบรรยายท่ีวิศวกรรม
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การสื่อสารทางไกลของมหาวิทยาลัยไปรษณียและการสื่อสารทางไกลแหงปกก่ิงวา “ระหวางดําเนินธุรกิจ เรา
ตองยึดมั่นอุดมการณและโรแมนติก”และการบรรยายครั้งสําคัญท่ีเขาพูดเก่ียวกับการตอตานการคากําไรเกิน
ควรในภารกิจสําคัญของงานเอ็นพีเอฟ โดยแจ็ค หมาบอกวา คุณวาสมเหตุสมผลหรือเปลาท่ีกระเปาหนังใบ
เล็กๆราคาตั้งหลายพันหรือบางทีก็หลายหมื่นหยวน เงินจํานวนน้ันซื้อวัวซื้อควายไดท้ังฝูง ผมเตือนนักธุรกิจ
อินเตอรเน็ตใหบริหารงานดวยความซื่อตรง อยาหลอกลวงหรือละเมิดกฎ แตจงสรางแบรนดสินคาใหเปน
เครือขาย นักธุรกิจเครือขายควรใหเกียรติตัวเอง รวมท้ังแสดงความรับผิดชอบตอตนเองและลูกคา ซึ่งทําใหทุก
คนตางใหความสนใจและช่ืนชมในวิสัยทัศนของนักธุรกิจคนน้ีและใหการยอมรับในศักยภาพของเขาเพ่ิมมากข้ึน 

เน้ือหาบทท่ี 6 ความสนใจและปรัชญา กลาวถึง  ศาสนาพุทธ ปรัชญาตะวันออกและตะวันตก ลัทธิ
เตา หลอมรวมเขาดวยกันจนกลายเปนความเช่ือและใชเปนแนวทางในการดําเนินชีวิตและการบริหารธุรกิจของ
แจ็ค หมา  เชน เวลาจัดประชุมอภิปรายหลักการหรือกลยุทธ เวลาท่ีคิดอะไรไมออก แจ็ค หมามักชอบไปวัดห
ยงฝู ซึ่งตั้งอยูบนยอดเขาฉีซานตะวันตกของภูเขาหลิงอินในหางโจว เพราะเปนสถานท่ีสงบ เต็มไปดวยตนไมสูง 
หางไกลจากเมืองวุนวายและใกลพระพุทธเจามันทําใหเขามีความคิดและมีแรงบันดาลใจในการบริหารธุรกิจ 

เน้ือหาบทท่ี 7 ความฝนไทจิของแจ็ค หมา กลาวถึง การดูแลสุขภาพรางกายดวยการฝกไทจิ (ไทเก็ก) 
เปนประจํา แจ็ค หมาถึงข้ันเชิญอาจารยสอนไทจิมาเปดช้ันเรียนในอาลีบาบาเพ่ือใหพนักงานไดมโีอกาสฝกไทจิ
ไปดวยและยังนําเอาไทจิออกเผยแพรใหโลกรูจัก บอยครั้งท่ีเขานําไทจิข้ึนไปแสดงบนเวทีท่ีเขาเขารวมประชุม
หรือเมื่อเดินทางไปตางประเทศ ซึ่งแจ็ค หมาบอกเสมอวา อาลีกรุปเปนผลพลอยไดจากการเจริญเติบโตลุลาม 
ของหลักปรัชญาไทจิในยุคอินเตอรเน็ตท่ีทําใหอาลีบาบามีความยิ่งใหญจนถึงปจจุบัน 

เน้ือหาบทท่ี 8 ความรับผิดชอบตอสังคมและวัฒนธรรมอาลี กลาวถึง การแสดงความรับผิดชอบตอ
สังคมโดยยึดหลักการ อันดับแรก ตองสอบถามความตองการการชวยเหลือของคนในพ้ืนท่ีกอน อันดบัสอง อยา
สรางภาพ และอันดับสาม อยารบกวนฝายบริหารทองถ่ิน ในเหตุการณแผนดินไหวท่ีเสฉวน ป 2008 แจ็ค หมา 
และอาลีบาบาโดยรวมกันบริจาคเงินและสิ่งของเพ่ือชวยเหลือผูประสบภัยทันทีท่ีเกิดเหตุ เขากลาววา “เงิน
บริจาคอาจไมไดเปลี่ยนแคพ้ืนท่ีประสบภัย แตเปลี่ยนแปลงตัวคุณดวย” เขาสรางแผนฟนฟูหลังภัยพิบัติ ชวย
พัฒนาพาณิชยอิเล็กทรอนิกสในทองถ่ิน จางงานเยาวชนพิการ จําหนายผลิตภัณฑการเกษตรจากเขตท่ีไดรับ
ความเสียหายใหแกประเทศอีกท้ังแจ็ค หมายังสนใจปญหาสิ่งแวดลอมในประเทศจีนและท่ีกําลังเกิดท่ัวโลก เขา
แสดงความคิดเห็นเรื่องปญหาสิ่งแวดลอมในการปราศรัยยาลิบู เมื่อ ป 2013 วาเปนเพราะสังคมโดยรวมของ
เราขาดภูมิคุมกันท่ีช่ือศรัทธา ศรัทธาคืออะไร ศรัทธาคือความกตัญูรูคุณและเคารพนับถือ การขาดศรัทธา
สงผลตอความคิดเรา เมื่อความคิดเปลี่ยน รูปแบบก็เปลี่ยนและธรรมชาติในระบบนิเวศนก็ยอมเปลี่ยนตามไป
ดวย 

เน้ือหาบทท่ี 9 แจ็ค หมาไมเหมือนใครและอาลีไมเหมือนใคร กลาวถึง แจ็ค หมาใหความสําคัญกับ
คนและความสัมพันธ กิจกรรมสําคัญอยางหน่ึงเมื่อแจ็ค หมาเดินทางไปทําธุรกิจ คือ การออกไปเยี่ยมพนักงาน
ทองถ่ินเพ่ือใหกําลังใจพนักงาน รับฟงปญหาตาง ๆ จากพนักงานในทองถ่ิน และใชเวลาเทาท่ีมีทํากิจกรรม
รวมกันและบางครั้งยังมีการโทรเลือกพนักงานอาวุโสมาทานอาหารเย็นรวมกัน พนักงานตางมีความสุขในการ
ทํางานและเปนการสรางขวัญกําลังใจใหกับพนักงานไดเปนอยางดีและแจ็ค หมาหวังใหเพ่ือนรวมงานทุกคน
อุทิศตนใหลูกคาดวยความจริงใจ จึงสงเสริมอารยธรรมการคาใหม โดยใชหลักความเปดเผย โปรงใส แบงปน 
และรับผิดชอบ เขาเช่ือวาสังคมการคาในอนาคตจะไมมีความแตกตางระหวางองคกรขนาดกลางกับขนาดเล็ก 
ไมมีความแตกตางระหวางการลงทุนในประเทศกับตางประเทศ และไมมีความแตกตางระหวางองคกรรัฐกับ
บริษัทเอกชน แตจะเกิดความแตกตางระหวางความซื่อสัตยกับไมซื่อสัตย การเปดเผยกับไมเปดเผย การแสดง



  Journal of MCU Buddhapanya Review Vol. 5 No. 1 (January - April 2020)  219 

ความรับผิดชอบกับไมแสดงความรับผิดชอบ เขากลาววา “เราจะสนับสนุนองคกรท่ีมีความซื่อตรง โปรงใส 
และรับผิดชอบอยางเต็มท่ี” 

เน้ือหาบทท่ี 10 แจ็ค หมากับคนดัง กลาวถึง แจ็ค หมามีเพ่ือนสนิทท่ีเปนคนดังและเจาของกิจการ
หลายคนเชน อ้ิวฟง รวมกอตั้ง หยุนฟง แคปตอลกับแจ็ค หมา, เชินกวอจว๋ิน, กัวกวางฉางและคนอ่ืนอีกหลาย
คน ซึ่งบุคคลเหลาน้ีลวนเปนบุคคลท่ีมีความสําคัญตลอดชวงชีวิตของเขากับการเริ่มตนธุรกิจของแจ็ค หมา
ตั้งแตเริ่มตน จนปจจุบันอาลีบาบากรุปกลายเปนพาณิชยอิเล็กทรอนิกสบนเครือขายอินเตอรเน็ตของเอกชน
จีน ซึ่งมียอดขายประมาณการสูงกวาคูแข็งอเมริกาอยางอีเบยและอเมชอนดอทคอมรวมกัน ซึ่งมีบุคคลสําคัญ
เหลาน้ีอยูเบ้ืองหลังความสําเร็จของแจ็ค หมาและมอบแนวคิดดีดีใหเขาเสมอมา 

เน้ือหาบทท่ี 11 เดินทางกับแจ็ค หมา กลาวถึง ชวงธุรกิจขยายตัวในสหรัฐอเมริกาและจําเปนจะตอง
จัดเงินทุน เฉ่ินเหวยกับแจ็ค หมาเดินทางไปสหรฐับอยข้ึนและรวมการประชุมกับตัวแทนอาลีบาบาและบุคคล
สําคัญในสหรัฐอีกหลายคน อีกท้ังยังใชเวลาวางในการทองเท่ียวในสถานท่ีตางๆ      ท่ีสําคัญอีกหลายแหง 

บทสงทาย หน่ึง “ชาวอาลี” ท่ีความพยายามต่ําสุด กลาวถึง คนท่ีทํางานในอาลีบาบาครบสามป
เรียกวา ชาวอาลี สวนคนท่ีทํางานครบหาปเรียกวา หาทองคํา แจ็คหมาบอกวารูชะตาตัวเอง ตอนอายุ 45 
ตั้งแต 5 ปกอน แลววันน้ีผมก็เรียกตัวเองเปนหาทองคําไดในท่ีสุด  
 

2. บทวิจารณ 
 2.1 ภาพรวมของหนังสอื 
 หนังสือ “แจ็ค หมา พญามังกรแหงอาณาจักร Alibaba” หมายถึงหนังสือท่ีเกิดข้ึนจากคําบรรยาย
ของเฉินเหวยผูชวยสวนตัวคนสนิทของแจ็ค หมาผูกอตั้งและประธานกรรมการอาลีบาบากรุป บริษัทพานิชย
อิเล็กทรอนิกสบนเครือขายอินเตอรเน็ตของเอกชนจีน ซึ่งมียอดขายประมาณหารสูงกวาคูแขงอเมริกาอยาง
อีเบยและอเมซอนดอทคอมรวมกัน เปนหนังสือท่ีเปดเผยตัวตนและบุคลิกหลากหลายของแจ็ค หมาทุกมุมมอง
ในชีวิตจริง ซึ่งตางจากท่ีเราเคยรูมา ไมวาจะเปนหนังสือ “แจ็ค หมาเจาปญญา” “แจ็ค หมาผูราเริง” และ
หนังสือเรื่องอ่ืนๆ อีกมากมาย หนังสือเลมน้ีเฉินเหวยไดบรรยายแตละเหตุการณในชีวิตเขากับแจ็ค หมาในขณะ
เดินทางดวยกันเหมือนภาพยนตท่ีชวยใหคุณเขาถึงตัวตนท่ีแทจริงของแจ็ค หมา และเขาใจอาลีบาบาไดดีข้ึน  
 จะเห็นไดวาหนังสือเลมน้ีผูเขียนไดบรรยายเก่ียวกับแจ็ค หมาตั้งแตเริ่มตนรูจักกับแจ็ค หมาตอน
สมัครเรียนโรงเรียนกวดวิชาท่ีแจ็ค หมาสอนเขาไดรูเหตุการณตางๆท่ีสําคัญในชีวิตของแจ็คหมามาตลอดจน
กลายเปนเพ่ือนสนิทของแจ็ค หมาในแตละบทท่ีเขาบรรยายเก่ียวกับแจ็คหมาจะเปนการเลาเรื่องจริงท่ีทําให
ผูอานเห็นภาพ และสัมผัสตัวตนของแจ็ค หมาไดผานสไตลการเขียนท่ีผอนคลายมีอารมณขัน และสนุกสนาน
ของผูเขียน นอกจากน้ันผูเขียนยังไดสอดแทรกภาพถายบุคคลสําคัญในชีวิตของแจ็ค หมาและการเดินทางท่ีมี
ภาพถายสื่อความหมายแทนคําบรรยายตลอดจนถึงการบรรยายการทํางานเพ่ือสังคมของแจ็ค หมาในฐานะ
กรรมการอาลีบาบากรุปท่ีทําประโยชนเพ่ือสังคมโดยไมหวังผลตอบแทน 

2.2 ขอเดน 
 ประเด็นท่ีถือวาเปนขอเดนท่ีนาสนใจมากท่ีสุดของหนังสือเลมน้ีคืองานเขียนท่ีบอกเคล็ดลับ
ความสําเร็จของมหาเศรษฐีจีนคนน้ีมีหลักคิดในการประสบผลสําเร็จ ดังน้ี 
 1. ใหความสําคัญกับทัศนคติ : แจ็ค หมา บอกวา สิ่งท่ีเขาเคยทําผิดพลาดไปอยางมากคือเมื่อตอน
กอตั้งเว็บไซต Alibaba เขาเคยบอกพนักงานไปวา ตําแหนงสูงสุดท่ีพนักงานจะไตข้ึนมาไดคือแคผูจัดการ
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เทาน้ัน ขณะท่ีตําแหนงบริหาร จะจางจากขางนอก ซึ่งเขาไดเรียนรูความผิดพลาดน้ีในภายหลัง โดยเขาหันมา
ใหความสําคัญกับทัศนคติ และความสนใจใฝรูมากกวาทักษะทางทฤษฎีตางๆ 

2. ใหทุกคนมีเปาหมายรวมกัน : แจ็ค หมา รูวาตอใหพยายามอยางไร ก็ไมมีทางจะทําใหทุกคนไมวา
จะเปนพนักงาน คูคา นักลงทุน หรือใครก็ตาม คิด หรือเช่ือไดเหมือนกับคุณไปหมด 

3. มองการณไกล : แจ็ค หมา เช่ือวา ผูนําท่ีดี ควรมีสายตาท่ีกวางไกล โดยควรพยายามมองไป
ขางหนาและตัดสินใจทําอะไรใหล้ําหนากวาคูแขงอยางนอยหน่ึงกาว 

4. จางคนท่ีมีทักษะท่ีเหนือกวาตัวเอง : แจ็ค หมา เปดเผยวา เมื่อจะจางใครสักคน พนักงานคนน้ัน
ตองมีทักษะทางเทคนิคท่ีเหนือกวาตัวเขา ปจจัยหลักคือตองมุงเนนไปท่ีทักษะของพนักงาน และจางคนท่ีมี
ความรูความชํานาญ 
  5. ไมยอทอตออุปสรรค : นอกจากสายตาท่ีกวางไกลแลว แจ็ค หมา ยังเช่ือวาผูนําควรจะไมยอทอ
ตออุปสรรคและมีวิสัยทัศนท่ีเฉียบคมโดยตองรูวาตัวเองตองการอะไร และไมยอทอท่ีจะไลตามสิ่งท่ีตัวเอง
ตองการ 

6. ยอมแพเทากับลมเหลว : แจ็ค หมา เผยวา การยอมแพ เปนความลมเหลวท่ีเลวรายท่ีสุด ถาคุณ
ไมยอมแพแตทําใหดีท่ีสุด โดยปจจัยสําคัญของการประสบความสําเร็จคือการเรียนรูจากความผิดพลาด 

7. ใหความสําคัญกับการใชชีวิต : แจ็ค หมา ระบุวา เขาคิดอยูเสมอวา เราเกิดมา ไมใชเพ่ือทํางาน 
แตเพ่ือใชชีวิตอยางมีความสุข 

8. ไมสรางศัตรู : หลักปรัชญาท่ีสําคัญในการดําเนินธุรกิจของ แจ็ค หมา ก็คือสรางบรรยากาศในการ
แขงขันท่ีเปนมิตร เขาไมมองวาคูแขงเปนศัตรู 
 9. วิธีคิดแบบแจ็ค หมาน้ันสําคัญ คือ คิดแลวตองลงมือทํา เขาเคยกลาวในท่ีประชุม หลังจากมีคน
ถามเขาในทํานองวาถาเห็นไดชัดวาเขาตัดสินใจผิดพลาด ใครจะคานเขา เขาตอบวา “อันดับแรก ไมมีใครใน
บริษัทคานผมได อันดับสอง ถาผมตัดสินใจแลวตอใหผิดพลาดก็ตองลงมือทํา อันดับสาม การตัดสินใจท่ีพวก
คุณทุกคนคิดวาผิดไมจําเปนตองผิดเสมอไป” แบบน้ีไมเรียกวาพญามังกรแลวจะเรียกวาอะไร 
 ดงัน้ันหลักการคิดของแจ็ค หมาท่ีเฉินเหวยนําเสนอน้ัน เปนแนวทางท่ีผูเขียนบทวิจารณน้ีสนับสนุน
และถือเปนขอเดนในการเขียนหนังสือเลมน้ี เน่ืองจาก “แจ็ค หมา พญามังกรแหงอาณาจักร Alibaba” หนังสือ
เลมน้ีเปนเลมเดียวท่ีแจ็คหมา รับรองใหเปนหนังสือชีวประวัติของเขาอยางเปนทางการ เขียนโดย "เฉินเหวย" 
ลูกศิษยคนสนิทท่ีติดตามตัวเขา 
 
 2.3 ขอดอย 

สิ่งท่ีนาจะเพ่ิมเติมในหนังสือเลมน้ีคือ คําอธิบายเก่ียวกับช่ือบุคคลสําคัญท่ีบอกประวัติความ
เปนมาของคนคนน้ันในระหวางท่ีพบเจอกับแจ็ค หมาซึ่งบางครั้งพบวาขาดประวัติสวนตัวไปหลายคนทําให
ผูอานเกิดความสับสนวา เขาคือใคร เพราะผูเขียนบอกแคช่ือของบุคคลน้ัน อีกท้ังบางบทความมีการใช
ภาษาจีนในการบรรยายแตผูแปลไมไดเขียนความหมายเปนภาษาไทยกํากับทําใหเกิดความไมเขาใจในบาง
ประโยคท่ีมีการใชภาษาจีน หนังสือเลมน้ีมีจุดท่ีควรปรับปรุงไมนอย เริ่มจากนอกจากน้ันเน้ือหาภายใน
หนังสือมีเพียงตัวหนังสือท่ีผูเขียนบรรยายและบางเน้ือหาผูเขียนจะบรรยายดวยการใชภาษาท่ีสิ้นเปลื้อง
สงผลใหเกิดความสับสนในการอานของผูวิจารณ อีกท้ังยังเกิดการพิมพตกในบางจุด รวมถึงการอางอิงโดย
ไมไดระบุแหลงบรรณานุกรมท่ีชัดเจนในบางบท 
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3. บทสรุป  
 ผูวิจารณยอมรับวาเน้ือหาของ “แจ็ค หมา พญามังกรแหงอาณาจักร Alibaba” ท่ีเฉินเหวย
บรรยายไวเปนเน้ือหาท่ีมีความหนาตื่นเตนในแตละบทท่ีเขาบรรยายและดําเนินเรื่องไดอยางนาสนใจทําใหผู
วิจารณไดแนวคิดจากหนังสือเรื่องน้ีหลายแนวคิด โดยเฉพาะแนวคิดท่ีแจ็ค หมาไดเขารวมประชุมครบรอบ
มิตรภาพ 12 ปของหัวเซียะท่ีปกก่ิง โดยพูดวา “ระหวางดําเนินธุรกิจ เราตองท้ังยึดมั่นอุดมการณและโร
แมนติก” ซึ่งเปนความคิดท่ีท้ังผูบริหาร เจาของกิจการและพนักงานอยางเราควรยึดถือแนวคิดน้ีในการ
ประกอบอาชีพ ยิ่งกวาน้ัน การดําเนินเน้ือเรื่องท้ัง 11 บทและบทสงทายน้ันเปนลักษณะของการสรางความ
เช่ือมโยงของ เน้ือหาในแตละตอนใหมีความสอดคลองถึงกันไดอยางลงตัวเรียกไดวาหนังสือเลมน้ีสามารถ
ตอบโจทยของผูท่ีสนใจเก่ียวกับการจัดการดานธุรกิจและการนําแนวคิดอีกหลายแนวคิดของแจ็ค หมาไปใช
ในการดําเนินชีวิตประจําวันและสําหรับผูท่ีเริ่มสนใจเก่ียวกับแนวคิดน้ี หนังสือเลมน้ีเปนจุดเริ่มตนท่ีดี 
สามารถช้ีแนะชองทางและแนวคิดท่ีเกิดข้ึนในปจจุบัน พรอมท้ังเปนชองทางในการศึกษาเพ่ิมเติมสําหรับผู
ประกอบกิจการธุรกิจในปจจุบันไดอยางดียิ่ง 
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